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NUOVIMERCATI

I area hi-tech
cerca il Brasile

I Trivenetopuntasul Brasile. lico-
losso sudamericano, fa cui economia
cresce del 5% all'anno, richiede vna
strategia.d'ingresso e strutture in loco,
meglio se con partner locali. Per pro-
porre letecnologie nordestine in vista
dei mondiali 2014 ¢ olimpiadi 2016 si
muoveanchelaregione Veneto.
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Meccanica, edilizia e hi-tech
trovano il business in Brasile

Le strategie di internazionalizzazione premiano le imprese

A CURA DI

Francesca Carbone
«Confindustria Veneto,
assienre al sistema camerale e
alla regione, in questi anni ha
mantenuto un costante moni-
toraggio sul Bragile:ora & arri-
vato il momento di raccoglie-
rew. A parlare & Roberto Dittd,
delegatoall’internazionalizza-
zione di Confindustria Vene-
to. Il Brasile &, in questo mo-
mento, il paese maggiormente
studiato dagliimprenditoridel
Nord-Est e quello che sembra
prospettare maggiori chance
per le imprese. Si fratta di
un'economia che cresce a rit-
midelsos sullasciadell’aumen-
to del consumo delle famiglie
brasiliane - oggiil 6ov del Pil -
e che sistasviluppando avelo-
cithimpensabili. Un trend de-
stinato a continuare, trainato
dallascopertadiriserve petro-
liferee dagli investimentinelle
infrastrutture invistadeimon-
dialidicalciodel 2014 e deigio-
chi olimpici nel 2006. «Parteci-
peremoalla missione di filiera
dedicataaigrandieventi spor-
tividali6 alig maggio -aggiune
ge Ditri - promossa da Ice e
Confindustria nelle citta di
San Paolo e Rio de Janeiro. In
Venetoabbiamoancorapoten-
zialita inespresse, condiziona-
tida dazi elevati, mastiamo fa-
cendo pressing affinché sia al-
lentatalalevadoganaley. «Sen-
74 uha strategia di ingressoe
strutturein loco,il Brasile rima-
e perd un mercato difficile -
conclude Ditri ~. Ecco perché
privilegiamoaccordidicoope-
razioné con partner locali. Ri-
cordo fra tutti, per Confindu-
stria Vicenza, quello con la
RandondiCaxiasdo Sul,colos-
so nella produzione di veicoli

pesanti. Elacollaborazione sto-
rica con il sindacato delle im-
prese meccatroniche Simecs
sempre di Caxiasdo Suly.

Una strategia che si avvan-
taggia anche della nutrita pre-
senza di oriundi veneti nella
classe imprenditoriale e nel
management brasiliano, aspet-
tochevaricordatoallaluce dei
datizo10 delle esportazioni re-
gionaliverso ilpaese sudameri-
¢ano; quasi g7o milioni di éuto
(+32% rispetto al 2009) secon-
do e elaborazioni di Uniorica-
mere Veneto. Noné un casose
proprio il Veneto ha ospitato
lunedi a Mestre la primatappa
dell'Investing Brazil Tour (a
cura del Consolato Generale
del Brasile e dell’Associazione
BrazilPlanet). Organizzito da
Unioncamere, Centro estero
Venetoe Cdedi Venezia, i con-
vegno hapresentato il proget-
toVenzMer(co-finanziatodal-
la Regione e coordinato da
Usiioncaniere), per favorire le
retitraimprenditorivenetiela-
tinoamericani di origine vene-
taoperanti nel Mercosur (Ar-
gentina, Bragile, Cile, Para-
guay, Uruguay e Venezuela) e
chedi la possibilitidilavorare
per un periodo all'estero, in
un’'impresa“veneta” in Ameri-
calatinao un’impresainVené-

PRESIDENTE
| TRENTINO EXPORT

Buoni auspici. Potrebbe
diventare il primo paese
divenditadel Trentino. Indue
mesiabbiamo registriamo
ordinativi per1,6milioni

to(www.globalvenorg).Il17e
18 maggio infitte, organizzata
dal Centro.estero incollabora-
zione con le Cde e le aziende
specialidel Veneto,al via lase-
conda edizione di "Buy Made
inVeneto" perisettori arreda-
menta, iluminazione, oggetti-
4tica, tessile e abbigliamento:
per la prima volta presenti an-
chealcunibuyer brasiliani.

Il Brasile si rivela strategico
anche per il Trentino.«Patreb-
be diventare il primo paese di
vendita dei prodotti della no-
stra provinciay, dice Andrea
Penzo, presidente di Trentino
Export (consorzio che fa capo
a Confindustria Trento) evi-
denziando, in uno scenario di
netta ripresa delle esportazio-
ni trentine, i risultatiraggiunti.
«Abbiamo iniziato da appena
un anno specifiche azioni di
supportoalle impresein Brasi-
le e nel solo 2010 queste hanno
portato a pitt di un milione di
euro di vendite. Un valore gia
superato ad inizio 2on, visto
che nel primo bimestre regi-
striamo esportazioni per
8oomila eura e ordinativi per
1,6 milionivincolatida un im-
pegno d’acquisto del cliente
brasiliano, da finalizzarsi en-
trol'anno. Eprobabile chea di-
cembre zon i numeri del no-
stro “"progetto Brasile" tripli-
¢hino quelli del zo10 e puntia-
mo, daquiaotto anni, aiz4 mi-
lionidi fatturatox:

Leesportazioniverso il Bra-
gile hanno registrato un incre-
mentorecordanche peril Friu-
li-VeneziaGiulia: nel 2010 siso-
no attestate sui 106 milioni, il
doppiodel2008. Lo rilevaCon-
Centro, azienda speciale della
Camera di commercio di Por-
denone: il 509 dell'export re-

gionale viene dalla provincia
di Udine, a seguire Trieste
(38%), mentre Pordenone e
Gorizia si limitano rispettiva-
mente al79% e § per cento. Fra
le societd udinesi attive in Bra-
silecisonolaMepdiReanadel
Rojale (macchine utensili per
la formatura dei metalli); la
ThermokeydiRivarottadi Te-
or (attrezzature per la refrige-
razione e laventilazioneecon-
dizionatori domestici fissi); [a
Imel di Codroipo (impianti
per il trattamento e lavernicia-
turadi materiali).

Nella Pordenonese sta stu-
diando il mercato brasiliano la
Tecniche e perforazioni spe-
ciali di Polcenigo, 1z addetti e
fatturatodidue milioni, specia-
lizzatanel consolidamento del-
le pareti rocciose. Spiega Ro-
berto Alberti, unio dei due tito-
lari: «Si tratta di un paese affa-
mato di tecnologia e prodotti
italiani; metropolitane, viadot-
ti, autostrade, ponti, pilastri di
grossa portata, edifici. Costrui-
scono infrastrutture alla velo-
citadella luce e hannobisogno
diattrezzatore peril consolida-
mentoedichiinsegniloro ain-
stallarley. Altraaziendacheha
rapporti col Brasile & 'Ttaliana
Membrane di Pasiano che
esportamembraneimpermea-
bilizzanti bituminose modifi-
cate, molto usate nel settore
delledilizia. Riflettori puntati
sullanauticae il navale brasilia-
ni alla Camera di commercio
di Trieste (che aSan Paolocon-
divide un desk con altre strut-
ture camerali italiane), solla
scia dei cantieri e del piano di
sviluppo nel settore oil e of-
fshore legato alle recenti sco-
pertedigiacimenti petroliferi.

CRIPRODUZIONE RISERVATA

Ritaglio stampa ad uso esclusivo del destinatario, non riproducibile.



Data:

mercoledi 06.04.2011

Estratto da Pagina:

1-2

I balzo

Udine 35.612.407 52.729.386 26,430,931 22.059.512 36.160.567 44.797.145 ~1,5 17,7
Gorizia 11.038.180 8.217.427 £963.194 1.150.187 8.131.232 2.083.78 35,8 150,5
Trieste 47.354.015 40.532.090 46,476,742 5.457.603 54.504.284 5.654.664 -13,1 616,8
Pordenone 3.332.110 7.406.478 &O7 5.497.642 1.843.595 4.396.358 80,7 68,5

Bolzano

Trento

Verona 68.966.461 77.348.773 50832469 §2.495.514 88.213.111 54.328.553 218 424
Vicenza 269.123.643 119.780.533 190.009.967 88.040.062 325335308 96.690.435 -17.3 239
Belluno 3.742.278 35.596.068 3.059.513 33.126.775 3.276.910 35.700.869 14,2 -0,3
Treviso 87 OR0.804 47.930.397 78.920.880 36.951415 106.768.192 50.897.743 17,6 -5.8
Venezia 1L.882.953 21.336.872 14.054.973 11.653.187 58.369.667 14.262145 79,6 49,6
Padova 14.592.008 62.794.706 42.553.609 55.672.506 45.473.847 48.567.808 67,9 29,3
Rovigo 5.285.117 4.618.647 4.788.872 1.970.235 1.826.873 3.029.194 189,3 52,5

L'evoluzione dell’export in valori assoluti ¢ in percentuali

24.801.771
91.544.550

8.620.923
23.878.304

13.649.281
54.990.866

6.655.032
11.396.420

17.783.103
54.584.037

7.634.779
13.236.506

39,5
67,7

12,9
80,4

| Forite; Elaborazione ¢t Sote 24 Gre MordEsty su datilstat

«Per riuscire a penetrare il mercato
privilegiamo accordi con partmer locali»
Roberto Ditr{

CONFINDUSTRIAVENETO

2014

Coppadel mondo. £ 'anno in cui si svolger3
Li! campionato di calcio, i Giochi si terranno nel 2016

Cooperazione. Il Veneto gia vanta molti
accordi commerciali, grazie anche
ai numerosi imprenditori oriundi
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