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Metodo in tre step: individuazione del cliente, incontri B2B e affiancamento

Trento cambia il modello di export

I risultati delle imprese
trentine sono frutto di un
nuovo modello di export
che  wverra  illustrato
all’Exportmeeting del s mag-
gio (a Trento).

Un modello in tre step?si
cominciaindividuandola ro-
sadel potenziali clientiai qua-
liviene spedito, nella propria
lingua, il profilo della ditta
trentina a cui segue un fol-
low-up telefonico perstimo-
lare I'interesse. La fase due
prevedeincontriBzBall'este-
ro. «Ma-€ la terza fase quella
checidistingue - spiegail re-
sponsabile commerciale di
Trentino Export Stefan Ties
-: forniamo assistenza com-

pletaperlostart-up delPope-
rativita: dalla contrattualisti-
ca alle pratiche doganali,
dall’assicurazione credito ¢
pagamentiallalogisticaetra-
sporti. Inoltre offriamo un
servizio di “exportcoa-
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Completezza. Forniamo
assistenzatotale, dalla
contrattualisticaalle pratiche
doganali, dalleassicurazioni
allalogistica etrasporti

ching”, affiancando  alle
aziende degli esperti di svi-
luppo marketing strategicoe
operativox.

La punta di diamante di
Trentino Export si chiama
Oscar Lenzi, titolare della
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Risultati. 1[Brasile @ molto
ricettivo per quanto riguarda
le nostre tecnologie.
Operiamo instretta
partnership.con le realta locali

Tridentum Brazil Consul-
ting di Rio Dog Cedros (San-
ta Catarina). Brasiliano e
trentino, per via dei bisnon-
ni,Lenzié Yuomoche fadialo-
gare gli imprenditorideidue
mondi risolvendo problemi
linguistici e doganali: cono-
sce lanomenclaturaper regi-
strarela merceed evitareida-
zi proibitivi, sa leggere fra i
varilivellidel regimetributa-
rio brasiliano, garantisce sui
tempi di arrivo a destinazio-
ne dei prodotti esportati. Lo
ha visto all'opera Andreas
Lambacher, direttore com-
merciale Prime Tech.di Fon-
do, in Val di Non (40 addetti
in Italia, 4 filiali all'estero, 25
milioni di fatturato, quota
export del 93594), che sotto il
marchio Fae produce trince-
fresé forestali e altre testate
perescavatorie trattori, men-
trecon la divisione Prime Te-
ch fornisce, assieme alla te-
stata, anche il veicolo bage.
«Lo scorso anno Lenzi ha
svolto per noi un sondaggio
di mercato € ci ha messi in
contatto conPércio Klaus, di-
rettore della Retromac
Miquinase Equipamentosdi
Lajeado, che nelzo1o ha com-
prato da noi per 4oomila eu-
ro, sta pianificando nel zou
acquisti intorno a 1,5 milioni
einfuturodovrebbe diventa-
re il nostro distributore per
tutto il Brasilex.

La strategia di Trentino
Export trova d'accordo an-
cheunimprenditore, veneto,
che del Bragile parla come
della sua seconda terra: Da-

rio Vivian, titolare della so-
cletadispedizioniinternazio-
nali STIL Service di Schio
(Vi)conzoaddettieun fattu-
rato di 4 milioni, che per il
suoruolo di“connecting peo-
ple” & stato noniinato amba-
sciatore dei veneti in Brasile
daSIMECS, associazione del-
le imprese meccatroniche
della citta di Caxias do Sul.
«Cioccupiamo anche di cer-
tificazione della qualita dei
prodotti: qui operiamo in
stretta partnership con Co-
tecna Italia specializzata nel-
la supply chain finance, cioé
nellambito delle soluzionidi-
sponibili per il finanziamen-
todelle merci nei varistadi di
avanzamento della fornitu-
razvalida soluzione ai proble-
mi di liquiditi. Il Brasile &
moltoricettivo per quanto ri-
guarda le nostretecnologiex.
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